
  
      
      

        
	
                    
            


          

        

  
    



    

        
        
          
                
          
             
            
              
            

                                    Клуб Продажников

                                    Сообщество менеджеров по продажам с 2009г
                      

  
          
                        

        
	
                    
            

          

        

  
    





        
	
                    
            

  
 Поиск: 
 











          

        

  
    



                      

      
          
                      

      
        

    
        
                
          	Форум
	Публикации	По категориям
	По дате
	Авторы
	Опросы
	Wiki
	Рейтинг комментариев


	Книги
	Вакансии	Список вакансий
	Добавить вакансию
	Добавить резюме


	Афиша	Вебинары
	Тренинги


	Члены Клуба	Найти нужного человека
	Зачем мне это?
	Заполнить свой профиль


	Реклама	Корпоративный аккаунт
	Баннерная
	Рассылка
	Статья
	Закрепить вакансию
	Закрепить тренинг
	Объявление на форуме
	Опросы
	Статистика
	Оплата


	Контакты

        

                

      


      
                
                  
                    
            

        
	
                    
            	
		Добавить запись в блог
	
		Добавить тему на форуме


          

        

  
    



          

          
                    
            

        
	
                    
            	
		Добавить вакансию
	
		Добавить резюме


          

        

  
    



          

          
                    
            

        
	
                    
            	
		Добавить анонс вебинара
	
		Добавить анонс тренинга


          

        

  
    



          

                  

              


      
        
          
          
        
                    
            

     
  
    

    

    
      
        

        
	
                                

                      Вход на сайт

                    
            

 Имя пользователя: *
 



 Пароль: *
 



	Регистрация
	Забыли пароль?








          

        

  
          

      

    

    

    

  

    





     
  
    

    

    
      
        

        
	
                                

                      Клубный магазин

                    
            	Магазин (14)

          

        

  
          

      

    

    

    

  

    





     
  
    

    

    
      
        

        
	
                                

                      Последние комментарии

                    
            
    
  
  
      
          	  
          Проектная модель обучения 2.0.     
          (27)  
	  
          Митап, Дедлайн, Кейс ……. Говорим и понимаем. Иностранные слова в бизнесе    
          (5)  
	  
          Бизнес сколачивает не состояния.  Юрлица начали год с роста банкротств.    
          (4)  
	  
          CRM какую выбрать    
          (151)  
	  
          Нужна ли бизнесу видеореклама в инстаграм?    
          (40)  
	  
          Констуктор сайтов    
          (2)  
	  
          О чём забывают рассказать Вам тренеры по продажам – и при чём тут олени?    
          (9)  
	  
          Металлопрокат    
          (27)  
	  
          Менеджер по продажам металлопроката     
          (1)  
	  
          Системы безопасности в магазинах    
          (5)  
	  
          Волосян VS Инвестор    
          (3)  
	  
          Продажник-Недосып – Проблема-продажник…    
          (2)  
	  
          Как общаться с кем угодно, чтобы добиваться целей    
          (13)  
	  
          Шеринг руководителей это…    
          (2)  
	  
          ip телефония    
          (88)  
	  
          Открываю рубрику  - справка.     
          (19)  
	  
          Слив данных???!!!    
          (5)  
	  
          Бот "Строитель" на основе ИИ (кейс)    
          (7)  
	  
          Как бот на основе AI помогает работе байеров    
          (1)  
	  
          Руководитель отдела продаж (b2b-ecommerce)    
          (4)  


    

  
  
  
  
      
      
	еще

    

  
  

           

        

  
          

      

    

    

    

  

    





     
  
    

    

    
      
        

        
	
                                

                      Новые темы форума

                    
            
    
  
  
      
          	  
          Лучшие обменники электронных денег: выбирайте надежно  

	  
          Бизнес сколачивает не состояния.  Юрлица начали год с роста банкротств.  

	  
          Констуктор сайтов  

	  
          Продаю осветительные оборудование, не знаю кто будет лпр,? подскажите пожалуйста   

	  
          Поиск активного менеджера по продажам логистических услуг (доставка, таможенное оформление)  



    

  
  
  
  
      
      
	Всего 3531 

Добавить бесплатно |

    

  
  

           

        

  
          

      

    

    

    

  

    





     
  
    

    

    
      
        

        
	
                                

                      Статьи по категориям

                    
            
    
  
  
      
          	  
          Холодные звонки и Продажи по телефону    
          (356)    
            
	  
          Активные продажи    
          (350)    
            
	  
          Продажные фишки    
          (437)    
            
	  
          Организация отдела продаж    
          (376)    
            
	  
          Методы усиления продаж    
          (431)    
            
	  
          Работа с претензиями, клиентоориентированность    
          (282)    
            
	  
          Маркетинг, реклама, PR    
          (364)    
            
	  
          Коммерческие предложения, письма, презентации    
          (112)    
            
	  
          Психология в продажах    
          (279)    
            
	  
          Юмор    
          (103)    
            
	  
          Мотивация, персонал    
          (440)    
            
	  
          Книги    
          (166)    
            
	  
          Переговоры    
          (178)    
            
	  
          Дилеры    
          (17)    
            
	  
          Обучение, тренеры    
          (246)    
            
	  
          Интернет и продажи    
          (88)    
            
	  
          Дебиторка    
          (22)    
            
	  
          Поиск работы, сотрудников    
          (130)    
            
	  
          Прямые продажи    
          (49)    
            
	  
          FMCG, розница    
          (73)    
            
	  
          Управление бизнесом    
          (268)    
            
	  
          CRM, SAAS, софт    
          (161)    
            
	  
          Конкурентная разведка, безопасность    
          (27)    
            
	  
          Продажи и кризис    
          (91)    
            
	  
          Разное    
          (172)    
            
	  
          "Песочница"    
          (32)    
            


    

  
  
  
  
      
      
	Всего статей 4513   

    

  
  

           

        

  
          

      

    

    

    

  

    





     
  
    

    

    
      
        

        
	
                                

                      Новые записи в блогах

                    
            	Митап, Дедлайн, Кейс ……. Говорим и понимаем. Иностранные слова в бизнесе
	Что должен делать РОП, чтобы рос ДОХОД КОМПАНИИ? / Принципы эффективного РОПа (видео)
	Почему менеджерам по продажам так трудно завоевывать доверие клиентов?
	Мотивация отдела продаж (видео)
	В современном мире социальные медиа играют важную роль в продвижении брендов и проектов. 
	Что такое голосовой бот с искусственным интеллектом?
	7 ключевых шагов к самостоятельной и быстрой продаже вашего бизнеса без вовлечения посредников
	Почему продавцы воздуха — гениальные маркетологи
	Почему Мастер Компаний в Яндекс директ крут !!!
	О чём забывают рассказать Вам тренеры по продажам – и при чём тут олени?


подробнее
          

        

  
          

      

    

    

    

  

    





     
  
    

    

    
      
        

        
	
                                

                      Новые вакансии

                    
            
    
  
  
      
          	  
          от 170.000         ,  
          Москва        ,  
          Менеджер по продажам услуг международных...  
	  
                   ,  
          Москва        ,  
          специалист отдела сбыта кальцинированной соды  
	  
          от 50.000 до 150.000        ,  
          Казань        ,  
          Менеджер по продажам (B2B)  
	  
          от 50.000 до 120.000        ,  
          Тверь        ,  
          Менеджер по продажам в Фитнес-Клуб  
	  
          от 50.000         ,  
          Менеджер по продажам  


    

  
  
  
  
      
      
	Всего 4219 

Добавить бесплатно | 

    

  
  

           

        

  
          

      

    

    

    

  

    





     
  
    

    

    
      
        

        
	
                                

                      Ближайшие события

                    
            
    
  
  
      
          	  
          Личный бренд    
          500р.  
	  
          Управление государственным и муниципальным имуществом в 2024 году: правовое регулирование, проблемные вопросы, осуществление контроля    
          38.000р.  
	  
          Работа с обращениями граждан: современные технологии и повышение эффективности    
          45800р.  
	  
          Внедрение бережливого менеджмента в здравоохранении в 2024 году    
          34500р.  
	  
          Успешный руководитель: развитие управленческих навыков, приемов и компетенций    
          46800р.  


    

  
  
  
  
      
      
	Все 

Добавить бесплатно

    

  
  

           

        

  
          

      

    

    

    

  

    





     
  
    

    

    
      
        

        
	
                                

                      Ближайший вебинар

                    
            
    
  
  
  
  
  
  
  
  

           

        

  
          

      

    

    

    

  

    





     
  
    

    

    
      
        

        
	
                                

                      Следите за нами

                    
            

          

        

  
          

      

    

    

    

  

    





     
  
    

    

    
      
        

        
	
                                

                      Пользовательские теги

                    
            B2B 
CRM 
Как увеличить продажи 
Клиентоориентированность 
Книги 
Маркетинг 
Организация отдела продаж 
Отдел продаж 
Переговоры 
Продажи 
Техника продаж 
Увеличение продаж 
Холодные звонки 
активные продажи 
активные продажи по телефону 
антон берсерк 
бизнес 
взаимодействие с клиентом 
видео 
клиентский сервис 
книга 
мотивация 
обучение 
подбор персонала 
психология 
работа с возражениями 
реклама 
управление бизнесом 
управление продажами 
юмор 
Мета теги
          

        

  
          

      

    

    

    

  

    



          

          
          
                                    
         
         

          
            Главная


          

          
   
                        
              

        
	
                    
            


          

        

  
    



            

                        
            
                            
                
              

                          
              
              
                                Распечатайте шпаргалку для менеджеров [PDF]

                                
                  

  
  


  
  
  
    
        Опубликовано  Портал вебинаров B2B basis  чт, 16/03/2017 - 03:00.
    


  
    
	День Добрый, коллеги!


	 


	7 марта я выслал Вам ссылку на видеозапись "7+7 приемов с возражениями "Дорого" и "Я подумаю". 


	 


	Вы заметили, что под видео есть красная кнопка, нажав которую можно скачать шпаргалку с 9 техниками работы с возражением "Я подумаю"? 







	 


	Скачайте и распечатайте эту шпаргалку для каждого менеджера по продажам - пусть висит перед глазами.


	 


	Просьба: напишите нам, пожалуйста, о результатах применения! Нас это замотивирует создавать новые материалы для Вас )))


	 


	И, конечно, приезжайте в Москву 26 марта за другими фишками и идеями от Дмитрия Ткаченко. Программу мероприятия смотрите на сайте: www.103fishki.ru


	 



Просто помогаю стать лучше!

	Андрей Веселов

	B2B basis, эксперт по корпоративным продажам

Обычно мы отвечаем на вопросы в течение 24 часов

	Если Вам не ответили, пожалуйста, напишите в службу заботы о клиентах.

	Или просто позвоните по телефону +7 (495) 215-16-15


  
      Похожие материалы:



  
  	Что такое продажи в мессенджерах?



	Проведение эффективного интервью с менеджером по продажам 



	Как продавать в мессенджерах. Руководство для B2B-бизнеса



	Продажи через мессенджеры: Мощная стратегия для эффективного привлечения клиентов



	"Коммерческий ввод" или подлости китайских кроликов 







      0

                  
                

          Голос за!

              
                

  


  	
   
Поделиться:

	
  
     

 	 	








   
    
    	Блог пользователя Портал вебинаров B2B basis
	Войдите или зарегистрируйтесь, чтобы получить возможность отправлять комментарии
	

  

  
  




  

    


  
    
      чт, 16/03/2017 - 07:48
          


    
        
    #2
  
 
  
    
              


 
        
            
        Илья Неволин      


                    
      
                    
           Не в сети        

      
            
            
            
            


      

            
                


        
            
            
            
                


        
            
          
               

  



          


    
      
      
        После некоторых событий я зарекся комментировать почти все корп. посты, потому что у парниш и барышень от правды обмороки случаются, видать. Но раз вы ТАК просите... У вас скучные и очевидные статьи, без крупицы хотя бы задора или пользы. Вы даже не стараетесь. 

Вот вы забубенели красную кнопку с совершенно бездарной по содержанию ПДФ. Сделали вы это, потому что слышали, что нужно вовлечь людей, дав им что-то бесплатное в личное пользование. Но вам, например, не дорассказали, что зеленые, синие и оранжевые кнопки работают лучше красных, а узкие лучше широких. Но зачем вам это знать, да же?

Ваш сервис - агрегатор тренерских услуг. Я раньше давно-давно, в стране наивного быковатого бизнеса, так же вот тренинги продавал. Жопой чую, что у вас кухня теми же методами работает. Так вот, от омерзения к самому себе я ушел торговать люстрами и светом. Счастлив. В общем, ловите кильку, на щуку у вас крючка нет.

      


      
          

  
 
  
    
      Вверху
    

	
	 
		
      31

                  
                

          Голос за!

              
                

	

	
          
        	Войдите или зарегистрируйтесь, чтобы получить возможность отправлять комментарии
	

      

      
 
 


    


  
    
      чт, 16/03/2017 - 09:26
          


          (Ответ на #2)
    
        
    #3
  
 
  
    
              


 
        
            
        Портал вебинаров B2B basis      


                    
  
                

      
                    
           Не в сети        

      
            
            
            
            


      

            
                


        
            
            
            
                


        
            
          
               

  



          


    
      
      
        Илья, жутко любопытно узнать. Какова цель Вашего предыдущего сообщения? Вы решили поделиться своим счастьем с другими? (с нами:)

      


      
          

  
 
  
    
      Вверху
    

	
	 
		
      22

                  
                

          Голос за!

              
                

	

	
          
        	Войдите или зарегистрируйтесь, чтобы получить возможность отправлять комментарии
	

      

      
 
 


    


  
    
      чт, 16/03/2017 - 09:31
          


          (Ответ на #3)
    
        
    #4
  
 
  
    
              


 
        
            
        Илья Неволин      


                    
      
                    
           Не в сети        

      
            
            
            
            


      

            
                


        
            
            
            
                


        
            
          
               

  



          


    
      
      
        Дать ответ на ваше "ну пожаааалуйста".

      


      
          

  
 
  
    
      Вверху
    

	
	 
		
      23

                  
                

          Голос за!

              
                

	

	
          
        	Войдите или зарегистрируйтесь, чтобы получить возможность отправлять комментарии
	

      

      
 
 


    


  
    
      чт, 16/03/2017 - 11:19
          


          (Ответ на #3)
    
        
    #5
  
 
  
    
              


 
        
            
        Алина Кузнецова      


                    
      
                    
           Не в сети        

      
            
            
            
            


      

            
                


        
            
            
            
                


        
            
          
               

  



          


    
      
      
        Как минимум, Илюха круто качнул вам тему - сразу комменты посыпались)))

      


      
          

  
 
  
    
      Вверху
    

	
	 
		
      25

                  
                

          Голос за!

              
                

	

	
          
        	Войдите или зарегистрируйтесь, чтобы получить возможность отправлять комментарии
	

      

      
 
 




    


  
    
      чт, 16/03/2017 - 10:36
          


    
        
    #6
  
 
  
    
              


 
        
            
        Irbis      


                    
  
                

      
                    
           Не в сети        

      
            
            
            
            


      

            
                


        
            
            
            
                


        
            
          
               

  



          


    
      
      
        Добрый день! 

Впервые подписалась на рассылку Веселова еще в 2006 году. Через годика 1,5 стало скучно - все одно и тоже.... 

Сколько пытаюсь сейчас отписаться - все равно попадают в спам-лист. 

Ребята из Портал вебинаров B2B basis просьба: а у вас есть хоть что то новенькое? Или это очередной рывок напомнить о себе любимом? 

Кстати, вебинарных порталов сейчас фигова туча.... И все дают волшебные пилюли.... как осаться без штанов.

Рекомендация: скажите что что то есть КОНЦЕПТУАЛЬНО  новое с учетом текущих трендов в бизнесе - и, возможно, МЕНЯ сможете зацепить.

А так.... Это просто реанимация очередного портала на падающем рынке.  

      


      
              
          Все является ядом. Все не является ядом. Все зависит от дозы.

        

          

  
 
  
    
      Вверху
    

	
	 
		
      20

                  
                

          Голос за!

              
                

	

	
          
        	Войдите или зарегистрируйтесь, чтобы получить возможность отправлять комментарии
	

      

      
 
 


    


  
    
      чт, 16/03/2017 - 10:53
          


          (Ответ на #5)
    
        
    #7
  
 
  
    
              


 
        
            
        Портал вебинаров B2B basis      


                    
  
                

      
                    
           Не в сети        

      
            
            
            
            


      

            
                


        
            
            
            
                


        
            
          
               

  



          


    
      
      
        новенькое, конечно, есть )) 

	как правило, за деньги:


	www.103fishki.ru 

www.MarketingConf.ru

 

      


      
          

  
 
  
    
      Вверху
    

	
	 
		
      37

                  
                

          Голос за!

              
                

	

	
          
        	Войдите или зарегистрируйтесь, чтобы получить возможность отправлять комментарии
	

      

      
 
 



    


  
    
      чт, 16/03/2017 - 11:07
          


    
        
    #8
  
 
  
    
              


 
        
            
        Irbis      


                    
  
                

      
                    
           Не в сети        

      
            
            
            
            


      

            
                


        
            
            
            
                


        
            
          
               

  



          


    
      
      
        Так ведь у вас есть неприложное правило: что то на дегустацию дать бесплатно.... Хотя бы расскажите про это новенькое.... 

 

      


      
              
          Все является ядом. Все не является ядом. Все зависит от дозы.

        

          

  
 
  
    
      Вверху
    

	
	 
		
      17

                  
                

          Голос за!

              
                

	

	
          
        	Войдите или зарегистрируйтесь, чтобы получить возможность отправлять комментарии
	

      

      
 
 


    


  
    
      чт, 16/03/2017 - 11:09
          


          (Ответ на #7)
    
        
    #9
  
 
  
    
              


 
        
            
        Портал вебинаров B2B basis      


                    
  
                

      
                    
           Не в сети        

      
            
            
            
            


      

            
                


        
            
            
            
                


        
            
          
               

  



          


    
      
      
        Это у Вас такое завышенное ожидание )))

	Новенькое и бесплатно мы рассказываем далеко не всегда

      


      
          

  
 
  
    
      Вверху
    

	
	 
		
      16

                  
                

          Голос за!

              
                

	

	
          
        	Войдите или зарегистрируйтесь, чтобы получить возможность отправлять комментарии
	

      

      
 
 


    


  
    
      чт, 16/03/2017 - 11:32
          


          (Ответ на #9)
    
        
    #10
  
 
  
    
              


 
        
            
        Irbis      


                    
  
                

      
                    
           Не в сети        

      
            
            
            
            


      

            
                


        
            
            
            
                


        
            
          
               

  



          


    
      
      
        Блин.. даже как то стыдно за вас стало. 

Сами себя позиционируете как ПРАВИЛЬНЫХ  маркетологов, а даже пропиарить новое не можете. Зачем же так то лажаться? Тем боле на данном ресурсе, где есть и опытные продавцы и новички просят советов.... 

На сей высокой ноте разрешите откланяться. 

 

      


      
              
          Все является ядом. Все не является ядом. Все зависит от дозы.

        

          

  
 
  
    
      Вверху
    

	
	 
		
      23

                  
                

          Голос за!

              
                

	

	
          
        	Войдите или зарегистрируйтесь, чтобы получить возможность отправлять комментарии
	

      

      
 
 




    


  
    
      чт, 16/03/2017 - 11:08
          


    
        
    #11
  
 
  
    
              


 
        
            
        Irbis      


                    
  
                

      
                    
           Не в сети        

      
            
            
            
            


      

            
                


        
            
            
            
                


        
            
          
               

  



          


    
      
      
        да, как вчера прошла туса у Парабеллума? Вы же вроде как в его команде, 

      


      
              
          Все является ядом. Все не является ядом. Все зависит от дозы.

        

          

  
 
  
    
      Вверху
    

	
	 
		
      19

                  
                

          Голос за!

              
                

	

	
          
        	Войдите или зарегистрируйтесь, чтобы получить возможность отправлять комментарии
	

      

      
 
 


    


  
    
      чт, 16/03/2017 - 11:10
          


          (Ответ на #8)
    
        
    #12
  
 
  
    
              


 
        
            
        Портал вебинаров B2B basis      


                    
  
                

      
                    
           Не в сети        

      
            
            
            
            


      

            
                


        
            
            
            
                


        
            
          
               

  



          


    
      
      
        
Valenti пишет:

да, как вчера прошла туса у Парабеллума? Вы же вроде как в его команде, 




 

Не были. У Вас не верная информация.

      


      
          

  
 
  
    
      Вверху
    

	
	 
		
      19

                  
                

          Голос за!

              
                

	

	
          
        	Войдите или зарегистрируйтесь, чтобы получить возможность отправлять комментарии
	

      

      
 
 


    


  
    
      чт, 16/03/2017 - 11:36
          


          (Ответ на #10)
    
        
    #13
  
 
  
    
              


 
        
            
        Irbis      


                    
  
                

      
                    
           Не в сети        

      
            
            
            
            


      

            
                


        
            
            
            
                


        
            
          
               

  



          


    
      
      
        Видимо отошли, sorry. Либо Андрей отшил, :)

Я же говорила, что давно отошла от рассылок вашего ресурса. 

      


      
              
          Все является ядом. Все не является ядом. Все зависит от дозы.

        

          

  
 
  
    
      Вверху
    

	
	 
		
      17

                  
                

          Голос за!

              
                

	

	
          
        	Войдите или зарегистрируйтесь, чтобы получить возможность отправлять комментарии
	

      

      
 
 




    


  
    
      пт, 17/03/2017 - 10:16
          


    
        
    #14
  
 
  
    
              


 
        
            
        Марат Люсьеныч      


                    
  
                

      
                    
           Не в сети        

      
            
            
            
            


      

            
                


        
            
            
            
                


        
            
          
               

  



          


    
      
      
        Честно говоря, ребята мне шлют рассылки. Правда, давно уже не было (может отписался, потому что часто слали, не помню).

В каждой рассылке про эти фишки по отработке возражений было. Сначала штук 30, потом уже 100 и более. Честно говоря, нормальный менеджер по продажам на такое не поведется, так как прекрасно умеет самостоятельно создавать свои фишки. Грубо говоря, это все для скрипточитателей и скриптописателей.

Потом послушал у них бесплатный вебинар Норки, на котором последний излагал свою теорию "новых продаж". Утверждая, что старые и проверенные технологии продаж больше не работают и активные продажи умерли, так как у клиента теперь иммунитет на любую попытку что-либо активно ему продать:) Ну далее изложил часть своей теории для вовлечения на свой платный тренинг.

Хочу сказать следующее: активные продажи не умерли и не умрут, потому что не надо путать профессиональных продавцов с разного рода скрипточитателями, которым написали "дубовые" скрипты "креативные" "фишкосоздаватели". А то, что от этих скриптов клиентам блевать хочется, не говорит о том, что активные продажи "умерли" и больше не работают.

Кроче, ребята, вам бесплатный совет для повышения вашего уровня профессионализма: возьмите трубку телефона и делайте холодные звонки, встречайтесь с клиентами лично, общайтесь, продавайте. Хватит уже спамить. Хотя, спрос-то на ваши услуги, наверное,  какой-то есть и будет пока скрипточитатели не вымрут окончательно.

      


      
              
          

        

          

  
 
  
    
      Вверху
    

	
	 
		
      23

                  
                

          Голос за!

              
                

	

	
          
        	Войдите или зарегистрируйтесь, чтобы получить возможность отправлять комментарии
	

      

      
 
 


    


  
    
      пн, 05/06/2017 - 14:56
          


          (Ответ на #14)
    
        
    #15
  
 
  
    
              


 
        
            
        Вячеслав Билибенко      


                    
      
                    
           Не в сети        

      
            
            
            
            


      

            
                


        
            
            
            
                


        
            
          
               

  



          


    
      
      
        Во-во ... Согласен, как по мне так скрипты для коллекторов и им подобных годятся, никак не для продажников, тут голову нужно включать, искать подход к каждому клиенту.

      


      
          

  
 
  
    
      Вверху
    

	
	 
		
      19

                  
                

          Голос за!

              
                

	

	
          
        	Войдите или зарегистрируйтесь, чтобы получить возможность отправлять комментарии
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